1. Le cadrage, avant d'écrire
À remplir en une phrase par ligne, sans style.
	Notre différence, en une phrase plate
	

	La preuve qui la rend vraie
	

	La personne qui doit retenir la phrase
	

	Ce qu'elle doit penser ou faire après l'avoir lue
	

	Le ton (trois adjectifs)
	

	Le ton refusé
	

	Les mots interdits (ceux de nos concurrents)
	

	Où la phrase sera affichée
	Sous le logo, signature d'e-mail, véhicules, site, devis…




2. La production, trois propositions par mécanique
Sans juger. On trie à l'étape suivante.
	Mécanique
	Proposition

	Faire parler le client
	

	Faire parler le client
	

	Faire parler le client
	

	Un verbe d'action
	

	Un verbe d'action
	

	Un verbe d'action
	

	Assumer une faiblesse
	

	Assumer une faiblesse
	

	Assumer une faiblesse
	

	Changer l'usage
	

	Changer l'usage
	

	Changer l'usage
	

	Se poser face au leader
	

	Se poser face au leader
	

	Se poser face au leader
	

	Le son et le nom
	

	Le son et le nom
	

	Le son et le nom
	




3. La grille de notation
Chaque critère vaut 0, 1 ou 2. En dessous de 8 sur 12, la phrase n'est pas prête. Crédible à 0 = éliminée.
	N°
	Proposition
	Propre
	Clair
	Sonore
	Crédible
	Durable
	Libre
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	2.
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Propre : remplacez votre nom par celui d'un concurrent, la phrase doit devenir fausse. Clair : compris sans logo ni contexte. Sonore : se dit trois fois vite sans buter. Crédible : vous pouvez citer le fait qui la prouve. Durable : tient si l'offre s'élargit. Libre : aucune marque ni slogan identique trouvé.


4. Les vérifications avant de décider
	Vérification
	Fait ? Comment ?

	Recherche d'antériorité
	Bases de marques de l'INPI et moteur de recherche, sur la phrase exacte et ses variantes

	Version française
	Si la phrase est en anglais : version française prévue sur chaque support

	Test à voix haute
	Lue au téléphone à cinq clients, mémorisation vérifiée plus tard

	Test sur support réel
	Sous le logo, sur une carte de visite et en signature d'e-mail

	Dépôt
	Décision prise : déposer ou non, dans quelles classes

	Validation
	Qui a validé, à quelle date, et pourquoi cette phrase
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